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１．特価申請について

• キャンペーン等を適応しても競合に勝てない…等、通常よりも深い特価
を申請する場合、個別商談割引の申請が必要になります。

特価申請の前提条件
• 提案構成の標準価格が300万以上

• 案件登録

• （必要に応じて）商流情報

特価申請に必要な情報
1. 割引を申請する理由・背景

2. お客様向け価格の算定根拠

3. お客様向け予算額

4. コンペメーカー名／コンペ販売店名／コンペ機種／コンペ標準価格
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申請書はお問い合わせ
ください！



２．特価申請の仕組み

• 販売店がお客様に提案する価格（顧客提案価格）やコンペ状況等を
基に特価が算出され、ディストリビューターに提示されます。
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イメージ

A社は500円だった。
400円なら…

お客様 ディストリビューター

400円で販売で
きるよう特価を
出します！

販売店

400円で販売
します！



３．特価申請の流れ
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販売店

案件登録

特価申請

ディストリビューター IBM

案件登録 審査・承認

案件登録完了

特価申請依頼 特価申請 審査・承認

特価回答特価見積受領

通常
約2労働日

通常
約5労働日

申請内容に不足・不備があったり、割引率が深い場合はさらに時間がかかる可能性があります。

※海外承認の場合もあります

• 通常でも1週間程度はかかる見込みです。お急ぎの場合はご相談ください。

お客様がGOE（お客様が政府関連企業）の場合、追加提出資料があります

任意に抽出された案件につき、出荷前または出荷後のエンドユーザー様価格の検証の選択をして
頂き、回答いただきます（監査の一環です）
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はい いいえ
コメント : 設問 #1 - #5 のご回答が「はい」もしくは 設問 #6のご回答が「いいえ」の場合、下記記入例を上書きする形
にて、その背景・状況などをご記入ください。

1
本申請に関するエンドユーザーからの見積依頼は、入札案件ではなく、1社指定案件となりますか？はいの場合、案件や見積
依頼内容及び１社指定の理由について補足追記ください。

□ □ 「はい」の場合の例 : 従来契約締結済み案件の S&SS 期間延⻑のため

2
本申請は、標準商流（IBM→1次店→2次店→エンドユーザー）以外の非標準商流、対象製品の販売を許可されていない会社が
含まれる、に該当しますか？はいの場合その理由を追記ください。

□ □
「はい」の場合の例 : 今回の案件においては、弊社(リセラー様)とエンドユーザー様との間に ZZZZZZ の役割として、Y 
社様が必要となるため

3
商流内のいずれかの会社が、例えばエンドユーザーとの機密保持義務またはその他の理由により、IBMがこの取引の監査する
ことに異議を唱える可能性はありますか？

□ □
「はい」の場合の例 : エンドユーザー様と弊社(リセラー様)との間には、機密保持契約書があり、IBM よりの監査には対
応できないと言われている

4
エンドユーザーは、エンドユーザーの所在国以外に所在するパートナー企業に支払いを行いますか？はいの場合、その詳細と
理由を明記してください。

□ □ 「はい」の場合の例 : エンドユーザーは、中国に所在する会社に支払いを行う

5
本取引に関連し、商流内の会社が、リードパス、補完的なマーケティング、マーケティングサポート、紹介料、仲介料、また
は成功報酬などの手数料を受領または支払うことはありますか？

□ □
「はい」の場合の例 : 今回の案件成立の折には、追加商流会社となる A 社様からエンドユーザー様との間に成功報酬料が
支払われることとなっている

6
エンドユーザーの直接窓口であるパートナーからエンドユーザーへ発行される請求書には、対象IBM製品の価格が製品毎に項
目分けされて記載されていますか？

□ □ 「いいえ」の場合の例 : 今回の案件については、弊社サービスと合わせてのエンドユーザー様への請求となっている。

お客様がIBMが定めるところのGOE（お客様が政府関連企業）の場合、以下内容に答える必要があります。
IBM_HW見積依頼_特価_注文申請書とIBM 個別商談割引における確認項目の２種類のファイルを提出くだ
さい。

https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/news/H000004272ST/lc=ja_JP

https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/news/H000004272ST/lc=ja_JP


４．特価申請の注意事項

• 個別商談割引は監査対象です。

• 監査が入った場合、顧客提案価格を証明できる書類を提出する必要があり
ます。（例：注文書、請求書）

• 違反が見つかった場合には、割引の中止・変更、割引額の回収などが実施
される恐れがありますのでご注意ください。
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https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/news/H000004272ST/lc=ja_JP

「IBMによる出荷前または出荷後のエンドユーザー様価格検証」の選択について

https://www-356.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/news/H000004272ST/lc=ja_JP
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